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A varejista de moda Shein criou um plano para reduzir a dependéncia de importagoes no Brasil. Em 2023, prometeu que 85% das vendas no pais seriam de produtos nacionais até 2026 e anunciou duas frentes para atingir esse objetivo: um marketplace de vendedores locais e um modelo de producao com fabricas parceiras. Quase dois anos depois, 0s
dois caminhos tomaram direcoes opostas. O marketplace disparou. Hoje, 60% das vendas da Shein no Brasil vém desse canal, que ja conta com 30.000 lojistas cadastrados. O nimero é o triplo do registrado em novembro de 2023. O modelo ja é a principal fonte de receita da empresa no pais. Na fabricacdo local, a situacao é outra. A Shein pretende
chegar a 2026 com 2.000 fabricas parceiras, mas até agora conseguiu apenas 300. O avango praticamente parou no ultimo ano, e uma das principais parceiras da marca, a Coteminas, entrou em recuperacao judicial. "O marketplace ja vem quase pronto para plugar dentro da Shein e vender. A cadeia industrial exige uma transformacédo maior e
precisa de mais tempo para se adaptar", diz Felipe Feistler, diretor-executivo da Shein no Brasil. Marketplace cresce, mas fabricacdo local ndo acompanha Quando lancou o marketplace em abril de 2023, a Shein comegou com poucos vendedores. Em novembro daquele ano, eram 10.000 lojistas cadastrados, responsaveis por 50% das vendas da
empresa. Agora, sdao 30.000 vendedores e 60% das vendas vém do marketplace. A expansao aconteceu sem grandes obstaculos. No inicio, a varejista de moda focou em digitalizar atacadistas do Bras e, depois, expandiu a captagdo para outros estados. A operagao logistica também evoluiu, permitindo entregas mais rapidas para os clientes. Em 2025, a
empresa avancga para novos estados. A companhia vai expandir a plataforma para vendedores de Santa Catarina, Rio Grande do Sul, Espirito Santo, Goias e Distrito Federal. A primeira etapa sera em Santa Catarina, estado que concentra 25% da producao téxtil do Brasil. Até o fim do ano, a Shein projeta ter até 50.000 vendedores cadastrados e nao
pretende abrir novos centros de distribuicao nos estados, mas parceiros logisticos devem criar pontos de coleta e armazenagem temporaria para agilizar as entregas conforme a demanda avancar. Atualmente, a empresa opera trés centros de distribuicao em Guarulhos (SP), com um total de 250.000 metros quadrados de armazenagem. Além disso,
inaugurou nos ultimos meses uma area alfandegaria no Aeroporto de Guarulhos para acelerar o processamento de produtos importados. O efeito da taxagao das 'blusinhas' Felipe Feistler, diretor-executivo da Shein no Brasil (Wanezza Soares /Divulgacao) A taxacdo sobre compras internacionais mudou o cendrio para a Shein no Brasil. Com a
cobranca de 20% de imposto para compras de até US$ 50 e 60% para valores acima, além do ICMS de 17%, os consumidores reduziram a compra de produtos importados. Segundo a Receita Federal, o nimero de encomendas internacionais caiu 11% em 2024 em relacao ao ano anterior, mas a arrecadacao sobre essas compras aumentou mais de
40%, chegando a R$ 1,98 bilhdo. Feistler reconhece que o imposto afastou parte dos clientes que compravam pecas importadas. "O imposto tirou o acesso de muitas pessoas a produtos que ndo existiam no mercado local. Pessoas das classes B, C e D, que conseguiam consumir moda, pararam". Mas, segundo o executivo, essa mudanga também
impulsionou o marketplace da empresa. "Existe uma transicao natural. A pessoa que antes comprava pecas importadas migra para o marketplace local em busca de alternativas sem taxacgao", afirma. Esse movimento, no entanto, ndo vale para todas as categorias. Feistler explica que pecas especificas, como roupas de inverno, ainda dependem das
importacgdes, ja que ndo sao tdo comuns na indudstria nacional. "Produtos que nao sdo encontrados no Brasil continuam vendendo", diz. Os obstaculos da fabricagdo local A Shein trouxe ao Brasil um modelo de producao baseado em pequenos lotes, com fabricacdo sob demanda com empresas parceiras e reposicao rapida de pecas que performam bem
no marketplace. A l6gica funciona bem na China, onde o ecossistema produtivo é altamente integrado. Mas no Brasil, a companhia enfrenta dificuldades para nacionalizar a producgao direta de pecas. Felipe Feistler explica que, no pais asiatico, todas as etapas da cadeia de suprimentos estdo concentrados em polos industriais, o que garante agilidade.
No Brasil, os insumos vém de diferentes estados e até de outros paises, o que atrasa o abastecimento. O custo também é um obstaculo. A Shein ajusta a producdo conforme a demanda, mas fornecedores locais enfrentam juros altos e dificuldades para manter estoques. “Se os fornecedores precisarem manter estoques no Brasil, o custo financeiro pode
ser alto demais e inviabilizar a operacao”, afirma. A Coteminas ilustra esse cendrio. A fabricante téxtil foi anunciada como uma das principais parceiras da Shein para produzir pecas no Brasil em junho de 2023 e as a¢c6es da empresa chegaram a triplicar de valor com a noticia. Mas a parceria ndo avancou como esperado. Em maio de 2024, a
Coteminas pediu recuperacao judicial, acumulando divida liquida de R$ 672,5 milhoes. "No6s estamos esperando a Coteminas sair do processo para retomar a parceria", diz Feistler. O executivo diz que a Shein esta trabalhando para melhorar esse cenario, mas nao da detalhes sobre quais mudancas serao feitas para viabilizar o crescimento da
fabricacao local. A empresa mantém a meta de 2.000 fabricas até 2026, apesar de ter estagnado no dltimo ano. Enquanto isso, segue apostando naquilo que funciona. E hoje, o marketplace é o trunfo da empresa no Brasil. 1/9 (Fintech Celcoin recebeu aporte de 650 milhdes, em rodada liderada pela Summit Partners, investidor global para ativos em
fase de acelerado de crescimento) 2/9 (Conta Simples, de cartdes corporativos, capta R$ 200 milhdes com fundo americano Basel10 Partners) 3/9 (Infleet, com tecnologia contra dorminhocos no transito, recebeu R$ 10 milhées, em rodada da Indicator Capital) 4/9 (Fintech para gerado Z, NG.Cash captou R$ 65 milhdes em rodada liderada pela
Monashees) 5/9 (Agtech de Piracicaba, Smartbreeder recebeu US$ 3 milhdes em investimento da EcoEnterprises Fund) 6/9 (Accountfy, que digitaliza a vida de CFOs, obteve US$ 6,5 mi com HDI e Red Ventures) 7/9 (Sem caminh&o vazio: a LogShare, startup de logistica, recebeu R$ 12 milhoes em rodada seed) 8/9 (Incognia, de Recife, recebeu R$
155 milhoes e esta avaliada em R$ 900 milhdes) 9/9 (Inner Al, hub de criacdo de contetido, levantou R$ 12 milhées) O marketplace na Shein refere-se a uma plataforma de comércio eletronico onde diversos vendedores podem oferecer seus produtos, enquanto a Shein atua como intermedidria. Essa estrutura permite que a Shein amplie seu portfélio
de produtos sem a necessidade de manter um estoque proprio, facilitando a inclusdao de uma variedade de itens de moda e acessoérios. O modelo de marketplace é especialmente vantajoso para marcas e pequenos empreendedores que desejam alcancar um publico mais amplo sem os custos elevados de uma loja fisica. No marketplace da Shein, os
vendedores se cadastram e criam suas lojas dentro da plataforma. Eles tém a liberdade de definir precos, promocoes e gerenciar seu proprio estoque. A Shein, por sua vez, oferece suporte em termos de marketing, logistica e atendimento ao cliente, garantindo que a experiéncia de compra seja fluida e satisfatdoria. Esse modelo de negdcios é benéfico
tanto para a Shein, que diversifica sua oferta, quanto para os vendedores, que ganham visibilidade em uma plataforma ja consolidada no mercado. Vantagens do marketplace na Shein Uma das principais vantagens do marketplace na Shein é a possibilidade de acesso a um publico global. Vendedores podem atingir consumidores em diferentes regioes,
aumentando suas vendas e expandindo suas marcas. Além disso, a Shein oferece uma infraestrutura robusta, incluindo sistemas de pagamento seguros e suporte logistico, o que reduz a carga operacional sobre os vendedores. Isso permite que eles se concentrem em criar produtos de qualidade e estratégias de marketing eficazes. Desafios do
marketplace na Shein Apesar das vantagens, o marketplace na Shein também apresenta desafios. A concorréncia entre os vendedores pode ser intensa, o que exige que cada um deles se destaque por meio de pregos competitivos e produtos inicos. Além disso, a qualidade dos produtos pode variar, o que pode impactar a reputacdo da Shein se nédo
houver um controle rigoroso sobre os vendedores. Portanto, é essencial que a Shein implemente politicas de qualidade e feedback para garantir a satisfacdo do cliente. Como se cadastrar no marketplace da Shein? Para se cadastrar no marketplace da Shein, os vendedores devem acessar o site oficial e preencher um formulario de inscricéo. E
necessario fornecer informacoes sobre a empresa, como nome, endereco, e detalhes de contato. Apds a aprovacao, os vendedores podem comecar a listar seus produtos, definir precos e gerenciar suas lojas. A Shein pode exigir documentacao adicional para garantir a legitimidade do vendedor e a qualidade dos produtos oferecidos. Para ter sucesso no
marketplace da Shein, os vendedores devem adotar algumas estratégias eficazes. Isso inclui a otimizacdo das descrigoes dos produtos com palavras-chave relevantes, uso de imagens de alta qualidade e pregos competitivos. Além disso, ¢ fundamental interagir com os clientes por meio de avaliagées e feedbacks, o que pode aumentar a confianca na
marca. Vendedores também podem utilizar as ferramentas de marketing da Shein para promover suas ofertas e alcangar um publico maior. O impacto do marketplace na Shein no mercado de moda O marketplace na Shein tem um impacto significativo no mercado de moda, pois democratiza o acesso a produtos variados e a precos acessiveis. Isso
permite que novas marcas e designers emergentes ganhem visibilidade e se conectem com consumidores que buscam inovacgédo e estilo. Além disso, a Shein, ao adotar esse modelo, contribui para a transformacédo do comércio eletronico, incentivando a diversidade e a inclusédo no setor de moda. Exemplos de produtos disponiveis no marketplace da
Shein No marketplace da Shein, os consumidores podem encontrar uma ampla gama de produtos, desde roupas femininas e masculinas até acessdrios, calcados e itens de decoracao. A diversidade de ofertas é um dos principais atrativos da plataforma, permitindo que os usudrios encontrem pecas Unicas que atendam ao seu estilo pessoal. Além disso,
a Shein frequentemente realiza promogoes e colaboragdes com influenciadores, aumentando ainda mais a variedade de produtos disponiveis. O futuro do marketplace na Shein O futuro do marketplace na Shein parece promissor, com a tendéncia de crescimento do comércio eletréonico e a demanda por produtos diversificados. A Shein pode continuar
a expandir sua rede de vendedores, oferecendo suporte e ferramentas que ajudem as marcas a prosperar. Além disso, a integracao de tecnologias como inteligéncia artificial e andlise de dados pode otimizar a experiéncia do usuéario, personalizando recomendacoes e melhorando a logistica de entrega. No mundo digital de hoje, os marketplaces online
tém se destacado como poderosas plataformas de venda e compra, oferecendo oportunidades inigualaveis tanto para vendedores quanto para compradores. A Shein, conhecida globalmente por sua vasta selegcdo de moda e acessoérios, nao é excecgao a essa tendéncia. Mas, o que exatamente é o marketplace na Shein e como ele se diferencia de outros
modelos de negdcios online? Ao mergulhar no universo Shein, descobrimos que a plataforma se destaca nao apenas pela diversidade de produtos, mas também pela maneira como facilita a conexdo entre vendedores globais e um publico amplo e diversificado. Isso cria um ecossistema vibrante onde a moda se encontra com a inovac¢ao, proporcionando
uma experiéncia de compra Unica. Para aqueles que buscam nao apenas comprar, mas também vender na Shein, entender a dinamica desse marketplace é crucial. Neste artigo, exploraremos as nuances do marketplace na Shein, oferecendo insights valiosos sobre como aproveitar as oportunidades disponiveis nesta plataforma. O marketplace da
Shein é um ambiente onde diversos vendedores podem listar seus produtos, alcancando clientes em mais de 220 paises e regioes. Esta abordagem global nao apenas amplia o alcance dos vendedores, mas também enriquece a experiéncia de compra dos usuarios com uma vasta gama de escolhas. Diferente de outras plataformas de e-commerce, a
Shein se concentra principalmente em moda e acessdrios, criando um nicho de mercado altamente especializado. Isso permite aos vendedores direcionar seus produtos para um publico especifico, apaixonado pelas ultimas tendéncias da moda. A chave para o sucesso no marketplace da Shein é compreender suas politicas e diretrizes de venda. A
plataforma oferece suporte e ferramentas para ajudar os vendedores a maximizar sua visibilidade e vendas, desde a otimizacao de listagens até estratégias de marketing eficazes. Para vendedores aspirantes, o marketplace da Shein representa uma oportunidade de ouro para expandir seus negécios online. Com um publico vasto e engajado, os
vendedores tém a chance de escalar suas operagoes rapidamente, aproveitando a estrutura e o suporte fornecidos pela Shein. Além disso, a Shein oferece uma plataforma intuitiva, facilitando o processo de listagem de produtos, gestdo de inventario e acompanhamento de vendas. Isso permite que vendedores de todos os tamanhos, desde pequenos
empreendedores a marcas estabelecidas, se concentrem no que fazem de melhor: criar produtos que encantam os clientes. Entender o perfil e as preferéncias do publico-alvo na Shein também é fundamental. A plataforma tem uma base de usuarios predominantemente jovem, dvida por moda acessivel e de qualidade. Oferecer produtos que atendam a
esses critérios pode ser um diferencial competitivo significativo. Do ponto de vista do comprador, o marketplace na Shein é um tesouro de descobertas. Com uma selegao tdo diversificada de vendedores e produtos, os compradores podem encontrar quase tudo o que procuram, desde vestuario casual a pecas mais exclusivas. Além disso, a Shein
frequentemente oferece promocoes e descontos, tornando a experiéncia de compra ainda mais atraente. A plataforma também é conhecida por sua politica de devolugdes flexivel, assegurando que os compradores possam fazer suas compras com confianca. Para maximizar sua experiéncia de compra, os usuarios devem explorar as funcionalidades da
plataforma, como os filtros de busca avancgada, as avaliagées de produtos e vendedores, e a lista de desejos, que ajuda a acompanhar os produtos de interesse. Se vocé é um vendedor no marketplace da Shein, maximizar sua visibilidade e atratividade para os compradores é essencial. Isso inclui utilizar fotografias de alta qualidade, descrigoes
detalhadas dos produtos, e adotar pregos competitivos. Além disso, engajar-se ativamente com os clientes através de avaliagoes e feedbacks pode aumentar sua credibilidade e atrair mais vendas. Outra estratégia eficaz é a utilizacdo de ferramentas de marketing digital, como as redes sociais e email marketing, para direcionar trafego para suas
listagens na Shein. Criar uma landing page atraente para sua loja ou produtos especificos pode ser um excelente meio de capturar o interesse dos compradores. O marketplace na Shein é uma arena vibrante e cheia de oportunidades tanto para vendedores quanto para compradores. Compreender como funciona esse ecossistema pode abrir portas
para um mundo de possibilidades, seja expandindo seu negocio de moda, encontrando pecas Unicas ou mesmo comecando um novo empreendimento. Em um mundo cada vez mais digital, plataformas como a Shein desempenham um papel crucial ao conectar criadores e consumidores de moda de todo o mundo. Aproveitar o potencial desta plataforma
pode ser o passo que faltava para levar seu negdcio ou experiéncia de compra a um novo patamar. Se vocé encontrou este conteudo util, convido a compartilhar suas experiéncias nos comentarios ou explorar mais artigos em nosso blog para insights adicionais sobre produtos digitais, negécios digitais e como ganhar dinheiro na internet. Sua jornada
de sucesso comega com um passo, e estamos aqui para apoia-lo a cada etapa do caminho. Para comecar a vender na Shein, vocé precisa se registrar como vendedor na plataforma, cumprir com as politicas de venda e listar seus produtos seguindo as diretrizes fornecidas. A Shein cobra uma comissédo sobre as vendas realizadas, mas as taxas
especificas podem variar. E aconselhavel verificar diretamente na plataforma para obter informacdes atualizadas. Sim, a Shein oferece vérias formas de suporte para ajudar novos vendedores a se estabelecerem e crescerem na plataforma, incluindo tutoriais, webinars e atendimento ao cliente personalizado. Share — copy and redistribute the material
in any medium or format for any purpose, even commercially. Adapt — remix, transform, and build upon the material for any purpose, even commercially. The licensor cannot revoke these freedoms as long as you follow the license terms. Attribution — You must give appropriate credit , provide a link to the license, and indicate if changes were made .
You may do so in any reasonable manner, but not in any way that suggests the licensor endorses you or your use. ShareAlike — If you remix, transform, or build upon the material, you must distribute your contributions under the same license as the original. No additional restrictions — You may not apply legal terms or technological measures that
legally restrict others from doing anything the license permits. You do not have to comply with the license for elements of the material in the public domain or where your use is permitted by an applicable exception or limitation . No warranties are given. The license may not give you all of the permissions necessary for your intended use. For example,
other rights such as publicity, privacy, or moral rights may limit how you use the material. WeetHub » MarketplaceApds sua ascensao no mercado brasileiro nos ultimos dois anos, a Shein vai abriu as portas para o e-commerce brasileiro. Com seu novo programa de afiliados, a gigante chinesa de moda fast fashion abriu as portas para vendedores
locais. Mas calma! Assim como qualquer marketplace, existem pontos positivos e negativos a serem considerados. Neste artigo, vamos explicar tudo que vocé precisa saber para vender na Shein. Antes de mais nada, vamos entender um pouco da historia da Shein e como ela vem conquistando cada vez mais consumidores no mundo todo. Fundada em
2008 pelo empresario Chris Yu, a Shein iniciou com a proposta de unificar moda e acessorios em uma unica plataforma. Atualmente, é possivel encontrar artigos de cama, mesa e banho, decoracao e até vestuario para pets. Contudo, quando comegou, a marca Shein, ndo era responsavel pela produgédo dos produtos que comercializava, comprando em
grande escala de atacadistas. Somente no ano de 2016, a empresa contratou uma grande equipe de designers para criar a sua propria marca. Além disso, comecou a dispensar fornecedores que ofereciam produtos e imagens com qualidade ruim.Por dois anos consecutivos (2021-2022), o app da Shein ultrapassou a Amazon em nimero de downloads e
o novo padrao de consumo resultado da pandemia, s6 aumentou a popularidade de uma marca que sé vinha crescendo nos ultimos anos. Assim como grandes marcas de sucesso, a Shein investe diariamente em otimizagdes na sua plataforma e estratégias objetivas em sua comunicagdo. Aqui no blog da Weethub, vocé encontra um artigo onde
pontuamos pontos chaves que fazem da Shein, uma gigante do comércio eletronico. Clique aqui para ler!Além disso, os precos competitivos, planos de fidelizacdo como pontos e cupons e a antecipagao, foram estratégias chave para conquistar o publico brasileiro aos poucos. Enquanto muitos varejistas brasileiros comegam suas campanhas sazonais
(Dia Das Mées, Carnaval, Dia dos Namorados etc.) sem planejamento ou comunicagéo, a Shein trabalha com até meses de antecipacao, pois estudou o mercado brasileiro e entendeu o comportamento de compra, resultando em muitos clientes fiéis que compram de forma orgéanica. Em dezembro de 2021, o fundador da Shein esteve no Brasil para
inspecionar e estudar a estrutura de producdo de roupas brasileiras. Mas por que esse interesse no Brasil? E simples: somos o quinto pais mais populoso do mundo, assim como o quinto maior produtor mundial de algoddao. Em 2022, a Shein abriu as portas para o mercado brasileiro com o programa de afiliados. Todas as lojas que vendem dentro do
marketplace, ganham a tag de “envio nacional” e podem usufruir dos beneficios de estar presente em uma plataforma de vendas tdo grande. Constantemente relembramos a importancia dos e-commerces brasileiros de se estabelecer em mais de um canal para multiplicar suas possibilidades e suas vendas. Atualmente, para varejistas no setor de
moda, acessorios e calgados, estar presente em uma plataforma tdo grande quanto a Shein, é uma oportunidade de potencializar o negécio e reforcar a marca. O cadastro é realizado diretamente pelo site. Diferente de alguns marketplaces brasileiros, vocé tem a opgdo de se cadastrar com CNPJ ou CPF, em outras palavras, vocé pode vender na Shein
como pessoa fisica. Para o cadastro de empresas, é necessario: Identidade do lojista, Nimero do CNP]JImagens de identificacdo da lojaNome da EmpresalLicenca ComercialDados de contatoApesar do cadastro descomplicado, apds enviar, a solicitagdo do lojista é enviada para andlise e aprovacao, ou seja, nem todos os lojistas que se cadastram, serao
de fato aceitos na plataforma. Isso acontece pois a Shein possui alguns pré-requisitos que a marca deve possuir para manter o padrdo de qualidade.Por exemplo, fatores como estoque e faturamento sdao extremamente relevantes para aprovacdo. Como vocé bem sabe, os produtos da Shein possuem alto indice de vendas, com produtos saindo e
entrando diariamente. Entdo, para vender na plataforma, vocé precisa de profundidade de estoque. Logo, se o seu e-commerce esta na fase inicial, vender na Shein ainda ndo é uma opc¢ao para vocé. Para marcas consolidadas que estdo aptas a vender na plataformas, vocé encontra os seguinte beneficios: 90 dias de isencao de taxas10% a 20% de
comissdo por pedidoBonus em Cash em cada més compartilhando as promogoes da SheinPossibilidade de criar campanhas exclusivas para sua lojaBeneficios oferecidos para clientes: Parcelamento de até 6x sem jurosMétodos de pagamento: Pix, Boleto, Cartao de Crédito e DébitoAtendimento personalizadoA principio, os beneficios para vender na
Shein sao muito atrativos, principalmente para lojistas dos setores de moda. Porém é preciso entender que a Shein Marketplace ainda estd no comeco. As ofertas no comego sempre serdao mais atrativas para trazer o maximo de sellers possiveis para a plataforma. Antes de comecar a vender, tenha em mente reajustes de valores futuros.Além disso,
antes de vender na Shein, tenha em mente que a marca vai continuar comercializando seus préprios produtos. Um dos maiores atrativos para consumidores hoje, sdo de fato os precos abaixo do mercado. Entdo, vocé precisa avaliar se seu negdcio possui potencial competitivo, levando em consideracao os demais custos de operacao. Em sintese,
levando em consideragao todos os pré-requisitos, vender na Shein é uma opgao para e-commerces que ja estdao consolidados no mercado.Nesse sentido, se o seu negdcio possui os pré-requisitos necessarios e tem profundidade para vender na Shein, saiba que sera uma oportunidade Unica de aumentar as suas vendas e reforcar a sua marca em um
novo canal. Nos ultimos anos, a SHEIN tem se consolidado como uma das plataformas mais influentes no mercado de moda, oferecendo um novo caminho para pequenas marcas crescerem sem precisar de altos investimentos em marketing digital ou estrutura prépria de e-commerce. O modelo de marketplace da SHEIN permite que lojistas acessem
uma grande base de consumidores sem precisar criar um site préprio ou investir em trafego pago, o que democratiza o acesso ao mercado e amplia as chances de novos negdcios prosperarem. O diferencial da SHEIN nao estd apenas na tecnologia e logistica, mas na forma como conecta pequenas empresas ao publico certo. O marketplace utiliza a IA
para personalizar a experiéncia do cliente e otimizar operacoes. Hoje, a plataforma abriga marcas que oferecem precos mais competitivos e acompanham tendéncias populares, tornando o mercado mais acessivel tanto para empreendedores quanto para consumidores. Casos de sucesso mostram o impacto dessa estratégia. Segundo matéria do site
Consumidor Moderno, marcas como a Mapolla, de moda intima, viu seu faturamento crescer de R$ 40 mil para R$ 600 mil/més em pouco mais de um ano. Ja a Miguxos e Miguxas, de moda infantil, precisou ampliar sua estrutura e equipe, atingindo R$ 207 mil em faturamento em dezembro de 2024, um crescimento de 64% em relacdo ao ano anterior.
Além da visibilidade, a SHEIN oferece suporte logistico, treinamento e inteligéncia de dados para ajudar os lojistas a entender melhor seus consumidores e otimizar suas estratégias de vendas. Produtos bem avaliados e com alto potencial de venda recebem mais destaque dentro da plataforma, o que incentiva uma concorréncia saudavel e estimula a
melhoria da qualidade dos produtos. A presenca da SHEIN no Brasil tem um efeito significativo na expansao do varejo de moda, principalmente em regides com forte producéao téxtil. Em 2025, Santa Catarina sera um dos principais focos da empresa, que pretende cadastrar mil novos lojistas no primeiro trimestre. Cidades como Blumenau, Joinville,
Florianépolis, Brusque e Itajai terdo um papel estratégico na distribuigdo de produtos para todo o pais. Esse modelo permite que pequenos e médios lojistas alcancem consumidores de forma rapida e eficiente, sem precisar competir diretamente com gigantes do varejo fisico. Com logistica integrada e acesso a um publico massivo, marcas regionais
ganham mais forca e podem expandir sua operacdo sem precisar de grandes investimentos. Com o crescimento dos marketplaces e do modelo digital, grandes players do varejo de moda precisam se reinventar para continuar relevantes. Duas estratégias se mostram essenciais para competir nesse novo cenario: presenca no mercado digital: grandes
marcas precisam estar nos principais marketplaces ou criar plataformas préprias que oferecam experiéncia de compra rapida, intuitiva e personalizada. A digitalizacao deixou de ser opcional e se tornou uma necessidade para a sobrevivéncia no setor. marketing de contetido e redes sociais: com a ascensdo da SHEIN e de outras plataformas digitais, a
forma de comunicar com o consumidor mudou. Hoje, o desejo por produtos de moda é impulsionado por videos curtos, parcerias com influenciadores e campanhas altamente segmentadas nas redes sociais. Estratégias que envolvem storytelling, tendéncias virais e engajamento direto com o publico sdo essenciais para manter a relevancia da marca.
Recentemente vimos como esse movimento impactou empresas como a Forever 21, que nao conseguiu se adaptar ao novo mercado. O sucesso da SHEIN nao é apenas reflexo de um modelo de negécios inovador, mas da transformacdao do comportamento do consumidor. Por isso, é sempre importante ter atencao as tendéncias. A acessibilidade,
variedade e praticidade oferecidas pela plataforma estdo moldando o futuro do varejo de moda, forcando empresas tradicionais a se adaptarem a novas formas de vender e se conectar com seus clientes. Para pequenos negdcios, a SHEIN representa uma oportunidade tinica de crescimento e visibilidade, provando que o mercado digital é o presente do
varejo de moda e que a empresa também favorece o desenvolvimento de negdcios locais. A SHEIN ainda enfrenta duras criticas em relagdo as condigoes de trabalho em suas fabricas e ao modelo de producao em larga escala, que incentiva o consumo impulsivo e resulta em um grande volume de descarte téxtil. A qualidade inferior de muitos produtos
e a rapida obsolescéncia das pecgas contribuem para o problema da moda descartavel, um dos grandes desafios da industria atualmente. Ao longo dos anos, dentncias sobre as condigdes precarias de trabalho e o impacto ambiental do fast fashion resultaram em diversas reportagens e documentarios, trazendo a tona questionamentos sobre a
sustentabilidade e a ética por trds do modelo de negdcios da SHEIN. Apesar dos avangos em algumas iniciativas sustentdveis, como programas de reciclagem e reducao do desperdicio de tecidos, a empresa ainda precisa reforcar sua gestao de crise e transparéncia para conquistar maior credibilidade no mercado global. Uma possivel estratégia para
a marca fortalecer sua reputacdo seria a citada nesse artigo, investindo mais na valorizagcdo do mercado téxtil local. Ao atuar como mediadora de vendas para pequenos e médios negocios, a SHEIN pode criar uma relacao mais equilibrada entre a producdo em massa e o apoio a empreendedores que ja possuem processos mais sustentaveis. Esse
movimento ajudaria a empresa a construir uma imagem mais positiva e atender a um publico que busca moda acessivel, mas com maior responsabilidade socioambiental. No fim das contas, o impacto do consumo consciente também estd nas méos dos proprios consumidores. Cabe a cada um fazer melhores escolhas dentro da plataforma, priorizando
marcas que se preocupam com a qualidade e a durabilidade das pecas, reduzindo assim o desperdicio e contribuindo para um setor mais sustentdvel.Qual é a sua opinido a respeito? Comente abaixo. Imagem: Pexels Vendedores brasileiros estdo buscando como vender na Shein Marketplace, e esse interesse nao é por acaso! A plataforma chinesa, uma
das maiores do mundo no segmento de moda, ganhou popularidade entre os consumidores do pais com seus produtos de qualidade e precos atrativos. Neste artigo, explicamos como funciona o marketplace, seus beneficios e como comecar a anunciar no canal. Entender o funcionamento da Shein e aproveitar seus recursos ajudara a estabelecer uma
operacao solida no marketplace e alcangar um publico amplo que busca novidades e tendéncias de moda. Vender na Shein pode ser uma oportunidade promissora para empreendedores que desejam aumentar a visibilidade e crescer on-line, entao confira o contetido e comece a montar a sua estratégia de vendas. O que é a Shein Marketplace e como
funciona o canal de vendas? A Shein Marketplace chegou ao mercado brasileiro em 2020, no auge da pandemia da Covid-19, e aproveitou o “boom” do e-commerce vivido nesse periodo. A marca varejista chinesa é especializada no nicho de moda e conquistou o publico com facilidades e preco acessivel. O canal de vendas funciona através do seu site
oficial e do aplicativo mével, e os produtos sdo organizados em categorias. No catdlogo, é possivel encontrar roupas para mulheres, homens e criancgas, calgados e acessoérios. Para comprar, os clientes precisam criar uma conta na plataforma e seguir os passos normalmente, como em outros marketplaces. O canal oferece diferentes métodos de
pagamento, como cartdo de crédito, PayPal e boleto bancario. Por sua grande popularidade, os vendedores brasileiros que trabalham no nicho da moda estao buscando como vender na Shein. Afinal, aproveitar o sucesso de um marketplace entre os consumidores costuma ser uma boa estratégia para aumentar as vendas on-line. Taxas e comissdo para
vender na Shein A Shein ndo cobra nenhuma taxa de antncio na plataforma, o que torna a operac¢do mais acessivel aos vendedores. Sendo assim, o custo para vender na plataforma fica por conta da comissao de 16% do valor total de pedidos recebidos. Nos préximos tépicos, vamos aprofundar o tema e comegar a entender o que vocé pode vender na
Shein. O que vender na Shein Marketplace? Na Shein, é possivel anunciar produtos variados do nicho de moda. Uma boa forma de escolher os melhores itens para vender na plataforma é avaliar a popularidade dos antncios entre os usuarios. Abaixo, preparamos uma lista com os segmentos de produtos que podem ser anunciados no marketplace:
Roupas femininas: esse é um dos pontos altos da Shein Marketplace. A plataforma oferece uma ampla selecdo de roupas femininas, como vestidos, blusas, saias, calcas, shorts, camisetas e mais; Roupas masculinas: apesar da sua grande popularidade com o publico feminino, a plataforma também chega aos homens. No canal é possivel anunciar
camisas, camisetas, calgas, bermudas, jaquetas e outros itens de moda masculina; Roupas infantis: produtos de moda infantil costumam ser muito atrativos ao publico, e a Shein também oferece essa categoria; Acessoérios e calgados: o nicho da moda ndo é composto somente de roupas. Acessorios e calgcados chamam a atencao dos usudrios, entao
oferecer esses itens na Shein pode ser uma boa opgao para diversificar as vendas; Produtos de beleza: a secdo de produtos de beleza é outra possibilidade de ampliacdo das vendas na Shein. Nessa categoria, é possivel anunciar maquiagem, cuidados com a pele, produtos para cabelo e muito mais; Decoracdo para casa: indo um pouco mais além, o
marketplace ainda tem uma secao dedicada a itens de decoragao para casa. Vocé pode vender produtos como almofadas, cortinas, tapetes, capas de edredom, utensilios de cozinha e outros. Independente dos produtos escolhidos para anunciar na plataforma, além de saber como vender na Shein, é importante pesquisar as tendéncias de moda para ter
sucesso. Também é essencial analisar a demanda dos clientes e disponibilizar produtos de qualidade. Quais sdo as vantagens de vender na Shein? A Shein é uma plataforma de comércio eletrénico reconhecida mundialmente, por esse motivo, ao vender no canal, vocé tem a oportunidade de alcancar uma ampla base de clientes que buscam produtos de
moda no marketplace. Isso expande significativamente o seu mercado e potencializa a conversdao em vendas. Quando falamos em ampliacdo, nos referimos a visibilidade. Ao listar seus produtos na Shein, vocé expoe em uma vitrine global com alta exposicdo. Além disso, a plataforma possui recursos de destaque e promogoes especiais para atrair os
clientes mais qualificados. A usabilidade do canal é outro ponto positivo. A interface do vendedor é simplificada, intuitiva e possui recursos que facilitam a gestdo dos produtos, pedidos e estoque. Por meio da tela, é possivel acompanhar vendas, gerenciar informacées e responder a perguntas de maneira eficiente. Avaliar esses pontos positivos é
importante para definir se vale a pena anunciar no marketplace. No entanto, para definir se essa é a melhor estratégia para o seu negdcio, também é necessdrio realizar pesquisas de mercado e entender as politicas e diretrizes da plataforma. Como vender na Shein? Passo a passo Confira abaixo quais sdo os passos iniciais para vender na Shein: 1.
Acesse o site da Shein: V4 até a pagina de vendas da Shein. Nesta secdo, vocé encontrara todas as informacgoes necessarias sobre como se tornar um vendedor, incluindo valores de comissao, vantagens e formulario de cadastro. 2. Faga o cadastro: Clique no banner “Faca o cadastro da sua loja na Shein”. Vocé sera redirecionado para o Portal de
Cadastro de Vendedores. Preencha todas as informacdes solicitadas, incluindo se vocé esté se registrando como pessoa fisica ou juridica. 3. Envie os documentos solicitados: No Portal de Cadastro de Vendedores, vocé precisard enviar documentos como: Identificacdo do lojista; CNPJ; Imagens identificando a loja; Nome da empresa; Licenga comercial;
Informacoes de contato. Apds o envio dos documentos, a Shein ira avaliar sua solicitacao. Esse processo de pré-cadastro é necessario para garantir que seu perfil seja aprovado para comecar a vender. 4. Espere a aprovacao: Depois de enviar todas as informagdes e documentos, aguarde a aprovacao da Shein. Este processo pode levar algum tempo, e
vocé serd notificado sobre a decisao. 5. Configure sua loja: Apds a aprovacgdo, vocé poderd configurar sua loja na plataforma, incluindo o cadastro dos produtos que deseja vender. Certifique-se de que suas fotos e descrigdes sejam claras e atraentes para os clientes. Quanto custa vender na Shein? Todo marketplace cobra uma porcentagem de
comissdo sobre cada venda realizada na plataforma, e com a Shein néo é diferente. Nesse sentido, a taxa cobrada é de 16% sobre cada produto vendido, independentemente da sua categoria. Essa porcentagem comecgou a valer no inicio de 2024, porém a Shein Marketplace isenta, pelo periodo de 30 dias, os novos vendedores. Ou seja, se vocé se
cadastrar hoje como vendedor na plataforma, s6 comecara a pagar comissao pelas vendas depois de 30 dias. Posso vender na Shein com meu CPF? Nao, atualmente as regras da plataforma mudaram e somente cadastros feitos com CNP] podem usar a Shein para anunciar produtos. Essa mudanca é positiva, pois com um CNP]J os encargos que o
vendedor tem sdo menores em comparagdo aos encargos de uma pessoa fisica. Como a Shein Marketplace realiza os repasses? Os repasses feitos pela Shein Marketplace aos vendedores acontecem de forma semanal, sendo uma das vantagens de atuar nessa plataforma, pois o fluxo de caixa da sua empresa estara sempre em movimentagdo. Quem
pode vender na Shein? Vender na Shein requer o cumprimento de alguns critérios e requisitos. Esses fatores podem variar ao longo do tempo, entretanto as exigéncias gerais sao: Realizar registro e fornecer documentacao da empresa; Aceitar os termos de servico e cumprimento das politicas da plataforma; Oferecer produtos de qualidade e
variedade de ofertas; Garantir exceléncia no atendimento ao cliente. Lembre-se de que esses critérios podem ser atualizados e pode haver requisitos adicionais especificos em alguns casos. Ou seja, antes de comecar a vender, é imprescindivel consultar as diretrizes oficiais e atualizadas do marketplace. O sucesso da estratégia de vendas na Shein,
assim como em qualquer marketplace, ndo surge do simples fato de anunciar. A sua operacao precisa estar preparada para o crescimento da demanda de pedidos. Para isso, vocé deve ter um bom planejamento, uma equipe treinada e contar com o apoio de ferramentas de gestdo e automatizagdo. Existem softwares especializados em vendas em
marketplaces, como o hub de integracdo de vendas, que garantem agilidade e seguranca para escalar o negdcio com rentabilidade. SHEIN anuncia projeto de expansao do marketplace no BrasilA empresa quer acelerar o crescimento do marketplace em diversas regides e tera como foco cinco estados em 2024: R], MG, PR, SC e RS Fevereiro de 2024 -
A SHEIN, varejista global de moda, beleza e lifestyle, anuncia os planos de expansédo do marketplace da marca no Brasil. Oficialmente langado no pais em abril de 2023, o marketplace da SHEIN cresceu de maneira exponencial nos ultimos meses. O modelo de negdcios ja representa 55% das vendas da companhia no Brasil e sao cerca de 15.000
vendedores ja cadastrados na plataforma. Entenda o que é o Marketplace da Shein Um Marketplace é uma plataforma online que possibilita a compra e venda de produtos de diferentes lojistas. Ou seja, € como se a Shein fosse um shopping, e o marketplace representasse as lojas dentro dele. Definimos como marketplace a loja onde uma compra é
realizada. E o ambiente onde o cliente realiza o pagamento por um pedido. Numa experiéncia de compra, um usudrio navega por um website selecionando produtos para incluir em seu carrinho de compras. Apés selecionar os produtos desejados, ele chega a etapa de checkout. Marketplace é um tipo de plataforma de e-commerce que retine varios
lojistas em um mesmo ambiente de vendas. Pode ser um site da web ou um aplicativo mobile, que funcionam como um shopping virtual: em um sé lugar, os usuarios podem pesquisar e comprar produtos de diferentes lojas. A palavra “marketplace” significa, literalmente, mercado. A palavra passa a ideia de um espaco livre onde compradores e
vendedores podem fazer negdcios. Na pratica, o modelo de marketplace funciona como um shopping virtual. Dessa forma, as vantagens desse modelo de negocio atingem todos os envolvidos. Para vender na Shein, vocé deve fazer o auto registro se cadastrando na plataforma, incluindo todos seus dados, enviando seus documentos (como licenga
comercial e fotos), esperando a aprovacéao do site e, caso autorizado, ja estara liberado para colocar seu catalogo de produtos para venda. 3 Quando a cobranca da nova comissdo comeca a valer? A cobranca de comissédo de 16% na SHEIN sera valida a partir de 01/01/2024. Passo a Passo para Vender na SheinPasso 1: Acesse o Site da Shein e Crie
uma Conta. ... Passo 2: Escolha a Opgdo “Vendedor” e Complete o Cadastro. ... Passo 3: Envie a Documentagdo Necessdria. ... Passo 4: Aguarde a Aprovacgdo da Shein. ... Passo 5: Configure os Detalhes da Sua Loja. ... Passo 6: Adicione Seus Produtos a Loja. Amazon. Abrindo a lista de exemplos de marketplace estd a gigante Amazon. Criada por Jeff
Bezos, em 1994, a companhia comegou vendendo livros em larga escala. Atualmente, essa empresa é¢ uma das maiores representantes de varejo do mundo e, s6 em 2016, registrou um faturamento de 400 bilhoes de reais. Entenda como funciona um marketplace Marketplace é um site ou aplicativo que retune ofertas de produtos e servigos de varios
vendedores. O cadastro nesse tipo de plataforma geralmente é gratuito, e o vendedor precisa pagar uma comissao por cada item vendido. O Mercado Livre por exemplo ndo exige nada além de um cadastro gratuito como vendedor. Vocé faz o cadastro e comeca a vender na hora! Ja para vender na Americanas.com, que faz parte da B2W Marketplace,
€ necessario ter um CNP], fazer um cadastro prévio que sera analisado pela equipe responsavel do grupo. Desvantagens para os vendedores Margens de lucro mais baixas: como as plataformas de marketplace cobram uma taxa, a margem de lucro sobre cada venda. Ndo h4 uma relagao direta com seus clientes: seu controle sobre o contato e o pds-
venda com o cliente serd limitado, ja que toda a comunicacdo passa pela plataforma. Vocé deve ser adulto, de acordo com as leis do seu pais, para usar o Facebook Marketplace (por exemplo, pelo menos 18 anos nos Estados Unidos ou pelo menos 20 anos na Tailandia). Qual o melhor marketplace para vender no Brasil? 6 sites para vender muito6 -
Enjoei. Criado em 2009, o Enjoei ¢ um marketplace especializado em compra e venda de roupas e acessorios, tanto novos como usados. ... 5 - Magazine Luiza. ... 4 - Mercado Livre. ... 3 - Shopee. ... 2 - Americanas Marketplace. ... 1 - Amazon. Ao vender algo com envio no Marketplace, vocé pode definir quem paga pelo custo de envio enquanto estiver
configurando o classificado. Dependendo de como vocé configurou o seu classificado, o envio sera pago pelo comprador, pelo Facebook ou por vocé como vendedor. Marketplace de servicos Nesse caso, os empreendimentos estdo relacionados ao oferecimento de servigos, e alguns exemplos sdo Uber e Ifood. Afinal, empresas ou profissionais que
desejam oferecer algum servico cadastram seus dados nesses canais e aguardam o contato de potenciais compradores. Os Marketplaces on-line sdo agregadores de ofertas de produtos e servigos, gerando trafego ao vendedor e vasto mix de produtos aos compradores. Como comecar a vender em marketplace?Pense no publico que vocé deseja atingir.
... Escolha o marketplace adequado para o seu nicho. ... Crie a sua conta. ... Cadastre os produtos. ... Inaugure sua pagina de vendas. ... Cuide da entrega dos produtos. ... Aprenda a otimizar sua pagina de vendas. Diferente de um e-commerce, os marketplaces funcionam como um shopping online. Trata-se de uma empresa, como o Mercado Livre,
Amazon ou Shopee, que disponibiliza uma plataforma para que vocé possa anunciar seus produtos, juntamente com outros vendedores. Vantagens de vender em marketplace Um marketplace pode levar seus produtos para muito mais gente. Como sdo sites que tém uma frequéncia alta de visitantes - e um nimero alto de pessoas que vao até eles
porque sabem do grande catdlogo de produtos disponivel nesses canais -, fica bem mais facil captar novos clientes. 7 principais plataformas de marketplace no Brasill - Mercado Livre. O Mercado Livre foi um dos pioneiros quando o assunto é marketplace. ... 2 - Magazine Luiza. Outra plataforma de marketplace que faz muito sucesso é o Magalu. ... 3
- Amazon. ... 4 - Americanas. ... 5 - Elo7. ... 6 - Enjoei. ... 7 - Shopee. Os melhores marketplaces para vender sdao: Mercado Livre, Shopee, Shein Amazon, Americanas, Magalu, Via marketplace, Netshoes, Madeira Madeira, Elo7, Centauro e AliExpress. Veja as vantagens de vender seus produtos em cada um desses marketplaces. E, por fim, para o
consumidor, a principal vantagem é que ele encontra produtos de diversos segmentos em um so6 lugar. Além disso, acessa pregos mais competitivos e consegue comprar de diferentes lojas pagando pelos produtos em uma Unica transacgdo. O programa de afiliados da Shein é uma boa ideia de renda extra, especialmente para as pessoas que ja
entendem como funciona a dindmica. E uma forma simples de ganhar dinheiro em casa, bastando apenas preencher o cadastro oferecido no site oficial da empresa e ter acesso a internet. O autor desta resposta solicitou a remocao deste contetido. O autor desta resposta solicitou a remocao deste contetido. Pontos principais do artigo: Vender na Shein
€ uma 6tima oportunidade para quem ja tem operacao estruturada, estoque e vende moda ou acessorios com preco competitivo; A plataforma exige volume, histdérico de vendas e possui um processo rigoroso de aprovacao, dando preferéncia para negocios ja experientes; A Shein é mais do que uma vitrine mundial de moda - é uma maquina de alcance
e conversdao. Com milhoes de acessos didrios s6 no Brasil, a plataforma deixou de ser “sé uma loja gringa” e virou um canal de vendas com oportunidades reais para lojistas brasileiros. Mas aqui vai o ponto: vender 14 nao é tdo simples quanto comecar a vender em marketplaces como Shopee ou Mercado Livre. Neste artigo, vamos explicar tudo... A
Shein é uma gigante do varejo de moda. Nasceu na China em 2008 e virou, com o tempo, a maior empresa de moda exclusivamente online do mundo - superando até mesmo a Amazon em nimero de downloads de app. Ela comegou como uma marca que revendia roupas de terceiros (bem no estilo dropshipping). Hoje, ja nao é mais assim... A Shein
mudou completamente o jogo quando passou a criar suas proprias pecas com uma equipe de mais de 800 designers. Hoje, esse marketplace de moda também abre espaco para que lojistas brasileiros vendam seus proprios produtos ali dentro. Caso vocé ja venda moda, acessoérios, decoracao, itens de lifestyle ou até itens para pet, a Shein deve ser um
canal de vendas no seu mapa. Mas pra entrar, é preciso entender como ela pensa - e o que ela espera de quem vende por la. < Leia também: Como ser afiliado Shein? Entenda requisitos e passos Agora que vocé ja entendeu como a Shein funciona e o que ela representa no mercado, é hora de partir para a pratica: como comegar a vender seus
produtos na plataforma. O processo é simples, mas exige atencao. A Shein é criteriosa e, diferente de outros marketplaces, ndao aprova qualquer cadastro de imediato. Entdo vamos por partes: A pagina Venda na Shein é a porta de entrada para quem quer se tornar um seller na plataforma. Nela, vocé vai encontrar: As vantagens de ser parceiro;
Comissoes atualizadas; Regras da plataforma; O botdo para iniciar seu cadastro. A Shein ja teve essas informacoes separadas sob o nome “Vendedores Locais”. Hoje, o botdo de entrada aparece com mais destaque, mas vale a pena visitar as duas paginas para entender todo o cendrio. Vocé sera direcionado ao Portal de Cadastro de Vendedores da
Shein, onde o primeiro passo é escolher o tipo de negoécio que representa sua operacdo. A Shein exige comprovagoées especificas conforme o seu perfil de seller. Veja alguns dos critérios: Ter um CNP] regularizado; Comprovar faturamento minimo, que varia conforme seu canal (como Shopee, outros marketplaces ou site préoprio); Enviar documentos e
fotos reais da sua operacdo, como estoque, equipamentos ou loja fisica; Em alguns casos, também é necessario ter registro de marca ou comprovacao de importagées recentes. Depois de preencher o cadastro, a Shein vai pedir que vocé envie uma série de documentos e imagens. Isso ndo é um detalhe - é parte essencial da aprovacao. Vocé vai
precisar enviar: Documentos da empresa ou do representante (CNP], identidade, etc.) Fotos reais da sua operacgdo: estoque, escritdrio, area de embalagem, até fachada da loja ou méaquinas, se for o caso Em alguns casos, eles pedem até foto da sala de costura, cartao de visita, tudo mesmo. E sim, é obrigatério. Depois disso, seu pedido entra em
andlise. E aqui vai um aviso sincero: esse retorno pode demorar - semanas ou até meses. E um processo manual, e a alta demanda por novos cadastros no Brasil tem deixado tudo mais lento. Como vocé ja percebeu, a Shein é bem criteriosa na hora de aprovar novos vendedores. O objetivo é manter a experiéncia de compra dentro de um padré&o.
Preparamos um resumo dos requisitos para vender na Shein. Dé uma olhada: Tipo de negdécio Requisitos para vender na Shein Ecommerce ¢« CNPJ ¢ Faturamento minimo: - R$15 mil/més na Shopee - ou R$30 mil/més em outro marketplace - ou R$100 mil/més em site préprio Distribuidora « CNP] « Compras acima de R$80 mil * Nota fiscal das
compras * Fotos reais do estoque Fabrica ¢« CNP] ¢ Ser proprietario do negécio * Ter no minimo 6 maquinas de producdo * Fotos do maquinario Importadora « CNP] *« Comprovante de importagdes nos ultimos 12 meses ¢ Importar ao menos 1/2 contéiner por pedido Loja Fisica * CNPJ ¢ Contrato de aluguel ou posse do imo6vel ¢ Fotos do espaco fisico
da loja Loja Oficial (Marca) * CNPJ ¢ Registro da marca (INPI) « Termo de autorizacao (distribuidor) * E atender um dos critérios: - 10+ pontos de venda fisicos - ou marca global - ou loja oficial em outro marketplace Aqui vai um resumo: A Shein abre as portas para empresas com operacao ja estruturada. Isso inclui: Ecommerces com faturamento
comprovado; Lojas fisicas em funcionamento; Fabricas com producao ativa; Importadoras com histdrico recente; Distribuidoras com estoque e nota fiscal; Marcas oficiais com registro no INPI Além disso, todos os sellers precisam ter CNPJ e enviar documentos e fotos que comprovem a estrutura da operagdo. Negoécios iniciantes sem vendas
recorrentes; Quem trabalha com dropshipping ou sob demanda; Vendedores sem estoque proprio; Empreendedores informais (sem CNPJ); Quem atua fora dos nichos prioritarios da plataforma. A Shein quer sellers que consigam atender muito trafego, com estrutura, amplo estoque de moda e organizacdo. Se esse € o seu caso, siga em frente - vocé
pode ter um 6timo canal de vendas nas méaos. E o que explica Ana Clara Magalh&es, especialista em marketing: “O canal da Shein néo é para quem est4 comecando do zero. Eles analisam o histérico da loja, o volume de vendas e a estrutura para atender uma demanda alta - e exigem quantidade, néo sé variedade. E uma plataforma que precisa de
volume real de estoque.” Ana Clara Magalhdes - especialista em marketing e redes sociais Se esse ndo for o seu caso ainda, tudo bem. Existem outros marketplaces perfeitos para quem estd comecando, e vocé pode se preparar com calma para chegar la. = Leia também: Como ganhar dinheiro na Shein sendo afiliado ou lojista O foco da Shein é
moda e lifestyle. Entao, se vocé vende nesses nichos e tem estoque pronto para rodar, esta no caminho certo. Os produtos com mais aderéncia sao: Roupas femininas (inclusive colegdes sazonais e virais); Moda plus size; Moda pet; Acessorios (bolsas, bijus, cintos); Decoracao leve (almofadas, objetos pequenos); Moda infantil e masculina (em menor
volume, mas com procura). Mas ndo basta s6 “caber” na categoria. A Shein preza por preco acessivel, estoque com variedade e quantidade e apelo visual (boas fotos, fotos editoriais). Mas, e o que nao vende bem? Produtos muito caros ou artesanais; Itens personalizados sob demanda; Nichos que fogem de moda e lifestyle. Atualmente, a Shein cobra
uma comissdo de 16% sobre o valor final do produto vendido, ja considerando cupons ou descontos criados pelo préoprio vendedor. A comissao s6 é cobrada em pedidos realmente concluidos. Se houver cancelamento, devolugao ou reembolso, nada é descontado. E tem beneficio para quem estd comecando: novos vendedores tém isencao total de
comissdo por 30 dias. A Shein nao virou uma das maiores plataformas de moda do mundo a toa. Ela domina como poucas marcas o chamado marketing de moda: uma combinagédo de contetido, comunidade e experiéncia digital. E muitas dessas estratégias podem (e devem) ser adaptadas por quem vende dentro do marketplace. Vamos explicar 5
dessas estratégias agora: A Shein tem investido em logistica nacional porque sabe que o publico quer entrega rapida e sem susto com imposto. Isso favorece quem ja vende do Brasil. De acordo com a Forbes, a prépria Shein ja declarou que espera que 85% das vendas no Brasil até 2026 venham de vendedores nacionais ou produtos locais. Ou seja,
quem ja esta aqui, com operacao local, sai na frente. Esse formato de compra ao vivo ativa dois gatilhos poderosos: urgéncia e escassez. Durante a live, o apresentador libera descontos com tempo limitado, sorteia pontos (que viram desconto em compras) e cria aquela sensagdo de que, se vocé piscar, perde. Como vendedor, vale ficar atento ao
calendario de transmissées e, sempre que possivel, tentar alinhar sua participacdo com as campanhas da plataforma. Mesmo que seu produto nao apareca diretamente, o trafego geral aumenta e a atencdo dos consumidores também. Além disso, observe como os apresentadores falam, mostram os produtos e descrevem os diferenciais. Essa é
praticamente uma aula de marketing de moda ao vivo, com roteiro pensado para a conversdo. Use isso como inspiracdo para descrever seus proprios produtos. Os brindes no carrinho funcionam assim: ao atingir um valor minimo na compra, o cliente desbloqueia a opgdo de escolher um presente. Isso aumenta a percepcgdo de valor e reduz a fricgédo
na hora de completar o pedido. E aquela sensagéo de estar ganhando algo, ndo perdendo dinheiro, sabe? Essa é uma estratégia facil de aplicar e realmente incentiva o consumidor a colocar mais coisas no carrinho Na Shein, os comentérios dos clientes sado parte central da experiéncia de compra. Fotos, avaliagdes e relatos reais aparecem logo
abaixo dos produtos e ajudam a reduzir a divida de quem estd prestes a comprar. Vocé pode aproveitar isso para estimular o comportamento de forma simples: Avise nas descrigées dos produtos que o review com foto gera pontos no app; Inclua um recado gentil na embalagem incentivando a avaliagdo; Valorize os produtos que ja tém comentarios
positivos, destacando isso no titulo ou nas imagens. Se tem uma estratégia que impulsionou a Shein ao topo, foi a forma como ela usou (e ainda usa) as redes sociais para transformar compradores em divulgadores espontaneos. Publicar conteido em plataformas como TikTok e Instagram - especialmente videos curtos mostrando o produto, os
detalhes, o caimento ou até o “unboxing” - ajuda sua marca a aparecer muito além da prépria Shein. Algumas dicas para colocar em pratica sdao: Mostre bastidores da sua producdo ou envio; Fagca videos com as pecas sendo usadas, com foco em detalhes; Use hashtags como #sheinhaul ou #sheinbrasil para alcancar mais gente; Reposte avaliagoes e
videos de clientes (com autorizacao). Depende. A Shein vale a pena para quem ja estd em ritmo de crescimento - e estd pronto para competir com preco, volume e velocidade. Além disso, a plataforma estd investindo pesado no Brasil e tudo indica que os vendedores brasileiros terao muito espago para crescer nos préximos anos. Mas se vocé estd
comecgando agora, sem estrutura de estoque ou sem histérico de vendas, a Shein néo € o melhor primeiro canal. Se vender na Shein ja parece uma boa ideia, imagine o que vocé pode conquistar com uma estratégia multicanal bem estruturada. Shopee, Mercado Livre, Amazon, Aliexpress... Cada marketplace tem suas regras, comissoes, perfis de
consumidor e vantagens especificas. < Baixe agora o Mapa dos Maiores Marketplaces do Brasil e descubra: Quais sao os marketplaces mais relevantes hoje (nacionais e internacionais); As taxas, prazos e regras de cada plataforma; O perfil de consumidor ideal para cada canal; E o que vocé precisa para comecgar a vender em cada um deles. E gratis,
baixe: Quero o mapa dos marketplaces! A Shein é uma varejista asiatica fundada em 2008 por Chris Xu. Ela é considerada a maior empresa de fast-fashion do mundo e estad presente em mais de 220 paises. Os novos vendedores possuem uma isengdo de 90 dias de cobranca de taxa. Depois desse periodo, a Shein cobra uma comissao de 10% por cada
venda efetuada dentro da loja. Na Shein é possivel comercializar produtos dos seguintes segmentos: Moda, Utensilios domésticos, Decoragdo e Pet. As vantagens de vender na Shein sdo: periodo inicial sem cobranca de taxa, campanhas exclusivas, maior visibilidade, cupons de desconto, ciclo de pagamento 4gil e atendimento exclusivo para sellers. O
primeiro passo para vender na Shein é acessar a pagina "Venda na Shein". Depois, é preciso fazer o cadastro, enviar os documentos solicitados e aguardar a aprovacao da plataforma. A maior escola de Ecommerce do Mundo: Veja como podemos te ajudar.



